
Convenzione Assicurativa 

per i soci della

Compagnia delle Opere
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Servizi Assicurativi CDO

• Intermediari iscritti al nuovo 
Registro Unico degli Intermediari di 
assicurazioni (RUI) specializzati nella 
stipula di convenzioni per Affinity 
Group

• Rapporti con primarie Compagnie 
Assicurative italiane

• Società di mutuo soccorso

OFFERTA COMM.

• Check up assicurativo

• Polizze assicurative per 
piccole e medie aziende

• Convenzioni assicurative 
per i dipendenti delle 
aziende associate

• Numero verde per 
risposte veloci sulle 
coperture assicurative in 
essere e per preventivi 
auto

• Coperture rimborso 
spese sanitarie

DESCRIZIONESOGGETTI
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Danni Auto

• RCA
• CVT (Auto Danni Diversi)

• Protezione dei beni 
(incendio, furto)

• Responsabilità Civile
• Danni Indiretti (Margine di 
Contribuzione,..)

• Difesa Legale

• Sistemi di fidelizzazione 
dipendenti (Tutela della 
salute) defiscalizzati

• Trattamento Fine Rapporto
• Trattamento Fine Mandato
• KEY MAN
• LTC

Convenzione assicurativa - Aziende

Danni 

Non Auto

Garanzie Partnership Note

• SASA (Fondiaria-Sai)
• Filo Diretto
• AVIVA
• Aurora
• Milano Assicurazioni 
(Fondiaria-Sai)

• SASA (Fondiaria-Sai)
• Milano Assicurazioni 
(Fondiaria-Sai) 

• AVIVA
• AXA
• Aurora
• ARAG

• OS Mutua

• SASA Vita (Fonsai)
• Aurora
• AVIVA

• Pricing: sconto dal 30% al 50%
• Servizio di rateizzazione del 
premio

• Servizio confronto tariffe ed 
eventuale proposta cambiamento

• Proposte personalizzate con 
l’inclusione di garanzie difficilmente 
reperibili dalle piccole aziende 
(terremoto, alluvione, Guasti 
macchine)

• Prodotti innovativi e/o poco 
disponibili sul mercato

• Pricing: sconto dal 30% al 50%

• Costi Deducibili
• Pricing ccompetitivo
• Coperture non disponibili con polizze 
assicurative 

• Prodotto e servizio

Vita
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Al servizio del socio

• Aprire la pratica e aiutare il cliente nel momento in 
questa fase critica

• Gestire l’interfaccia con le strutture liquidative 
(dedicate) delle compagnie partner per evitare 
intoppi

• Aggiornare i clienti sullo status della loro pratica e 
consigliarli sui “comportamenti” più opportuni

• Emettere e spedire i contratti

• Individuare le soluzioni più economiche in fase di 
rinnovo

• Supportare i clienti in caso di necessità 
“amministrative”

• Personale d’agenzia per incasso e ritiro polizze 
preventivi prodotti standard a prezzi in convenzione

• Fare preventivi urgenti (sia per il cliente che per il 
venditore) 

• Fissare gli appuntamenti ai venditori

Back office

Gestione 

sinistri

Attività

Front Office

17 Persone 
su tre sedi 
operative 
(Milano, 
Legnano, 
Como)
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Consegna Consegna 

progetto personalizzatoprogetto personalizzato

Come lavoriamo

Presentazione progetto personalizzato

Analisi delle necessità assicurative 

Ricerca delle soluzioni migliori (q/p)

Verifica delle coperture esistenti

Consegna scheda sintetica con 
evidenza del risparmio e delle migliorie 

accettazioneaccettazione

della propostadella proposta
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Cosa chiediamo

Fiducia

Trasparenza

Tempo

• L’attività di verifica delle coperture esistenti verrà effettuata 
solo dietro consegna della copia delle polizze in vigore (senza 
“sbianchettatture”)

• Disponibilità a condividere con noi un nuovo progetto / percorso 
assicurativo nel momento in cui saremo in grado di fare 
apprezzare al socio della CDO i nostri servizi in termini di qualità 
dell’analisi, completezza dell’offerta e risparmio 

• Un minimo di tempo necessario a condividere con noi le analisi 
effettuate anche perchè la sicurezza della propria azienda o dei 
propri dipendenti è un bene prezioso 




